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I Comece Direto no 3A

A campanha TOGETHER - WE ARE 3A!!! ¢ uma campanha poderosa que oferece a oportunidade de iniciar o seu negdcio
pulando as posicdes 1A e 2A. A partir de 20 de setembro de 2026, os distribuidores serao elegiveis para se qualificarem
a posicao 3A ao cumprirem os requisitos da campanha com o seguinte produto elegivel para a campanha:

PERIODO DA CAMPANHA: 20 de setembro de 2026 — 10 de outubro de 2026
4 )

LeveLuk K8

LeveLuk SD501 DX

Anespa® DX
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Como funciona?

As regras serao diferentes entre Novos Distribuidores (aqueles que nao possuem ID de Distribuidor) e
Distribuidores Existentes (aqueles que ja possuem ID de Distribuidor).

[Novos Distribuidores] [Distribuidores Existentes]
% Distribuidor Participantex % Distribuidor Participante %

A1l que participara da campanha Al A1l que é distribuidor 1A ou 2A pode participar

Qualquer

Deve adquirir um produto elegivel para a da campanha com qualquer produto.

3A campanha para se tornar rank 3A

*Venda da Campanhax *Venda da Campanhax

Bl

Qualquer

. , . : Recebera elegibilidade para o 3A ao registrar
E elegivel para a linha 3A ao registrar uma 9 P g

uma venda com um produto elegivel para a

venda com qualquer produto
campanha

— [Avisos Legais]
¢ A venda de produto elegivel para a campanha deve ser registrada durante o periodo da campanha

¢ O Distribuidor Participante deve ser uma conta de distribuidor e nao pode ser Tokurei

¢ A autocompra (apenas para distribuidor existente) e as vendas Tokurei ndo serao contabilizadas como venda da campanha, mas contas de usuario e E-

Payments serao contabilizadas como venda da campanha

& Nao ha alteragdes na unidade de venda, no valor da venda, na contagem de GFS, nem no valor da comissdo para a venda da campanha

# As regras para 0 avanco ao rank 4A e superiores nao serao alteradas

® As regras da campanha est3o sujeitas a alteracdes, e o concurso pode ser encerrado sem aviso prévio
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Estudo de Caso
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ICASOl. RANK 3A IMEDIATO EM GRUPO

TOGETHER - WE ARE 3A!!l é uma campanha que oferece uma vantagem tanto para o patrocinador direto

(distribuidor existente) quanto para o comprador (novo distribuidor) avancarem de rank JUNTOS ao 3A!

Al

Qualquer

01/08

A1l pode participar da campanha como distribuidor existente ao registrar uma venda B1

durante o periodo da campanha, o que fara com que A1l e B1 avancem ao rank 3A

Como B1 se registrou com um produto elegivel para a campanha, registrar uma venda com

qualquer produto gerara uma linha 3A

C1

qualquer

29/09



I CASO2. NOVO DISTRIBUIDOR COM A CONDICAO DE UM DISTRIBUIDOR
EXISTENTE

Al
Ukon DD

20/09

Se um novo distribuidor A1 adquirir um produto ndo elegivel para a campanha, ele ainda
podera participar da campanha se a venda da campanha B1 atender a condicao da

campanha

Como B1 se registrou com um produto elegivel para a campanha, Al esta elegivel para o
avanco ao rank 3A

(B1 também sera 3A, pois adquiriu um produto elegivel para a campanha)



ICASO3. AUTOCOMPRA PARA DISTRIBUIDORES EXISTENTES

Para o Distribuidor Existente, a autocompra de um produto elegivel para a campanha nao sera contabilizada como

venda da campanha.

[Novo Distribuidor] [Distribuidor Existente]
O Novo Distribuidor sera elegivel para posicionar uma Embora C1 tenha atendido & condicdo para
linha 3A ao adquirir um produto elegivel para a avancar ao 3A, C2 nao foi considerado uma

campanha, mesmo que a venda seja uma _
linha 3A por se tratar de uma autocompra.

autocompra.

As B1
Ukon DD Qualquer

22/09 25/09




ICASO4. MULTIPLAS COMPRAS DE PRODUTOS DA CAMPANHA

------------- Al A1l tornou-se 3A porque o novo distribuidor B1 adquiriu um produto elegivel para a
| Qualquer

01/08

B o o - - - - - - -

campanha durante o periodo da campanha

------ B1
: Rank: 3A | K8

"""" 20/09

B1 tem a elegibilidade para posicionar uma linha 3A, ja que o rank é 3A, mas sera

considerado um distribuidor existente por ja possuir um ID de distribuidor

B2 B2 é uma autocompra de B1; portanto, B2 nao é elegivel para se

|
1 Rank: 1A ' Anespa Anespa - Rank: 3A ' tornar 3A devido a regra de autocompra para distribuidor existente. No

b o o o - -

entanto, C1 (sob B1) ainda é elegivel para se tornar 3A.
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P1. Sou um distribuidor 1A (ou 2A) e pretendo participar desta campanha. Se meu amigo comprar
um K8 durante esta campanha, nés dois nos tornaremos 3A?

R. Sim, o conceito desta campanha é avancar de rank JUNTOS. Se um novo distribuidor for cadastrado
durante a campanha, tanto o patrocinador direto quanto o comprador se tornarao 3A.

P2. Eu me qualifiquei para o 3A através desta campanha, mas precisarei das duas (2) linhas 1A para
avancar ao rank 4A, 5A ou 6A?
A. O distribuidor pode continuar avancando de rank sem as duas (2) linhas 1A. Observe que, para o avanco
ao rank 6A, as demais condicdes — como 101 unidades e volume de vendas de US$300.000 — ainda sao
exigidas.

P3. O Incentivo de Titulo exige as duas (2) linhas 1A para receber o valor total do bonus?
R. As duas (2) linhas 1A ndo sao necessarias para receber o valor total do bonus do Incentivo de Titulo, mas
o distribuidor deve ter um total de sete (7) linhas diretas para receber o valor total do bénus.

P4. Estou planejando ingressar na Enagic com um produto elegivel para a campanha, mas me
tornarei 3A apenas por ingressar?

R. Sim, adquirir um produto elegivel para a campanha durante o periodo da campanha dara ao novo
distribuidor um impulso inicial ao 3A. Observe que isso se aplica somente a primeira compra. (Consulte o
Caso4 para mais detalhes)

P5. Sou um novo distribuidor que avancou ao 3A através desta campanha. E necessario registrar
uma venda direta 3A durante o periodo da campanha para manter meu titulo 3A?
A. Nao, o titulo 3A continuara valido mesmo apds o término da campanha.

el v M
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